PRIMERI PRODAJ S KOMENTARJEM

Navajamo nekaj primerov, ko je bilo blago dvakrat ali trikrat ali veckrat prodano pred

uvozom na carinsko obmocje Skupnosti.

Primeri prodaj so opisani v prvem stolpcu, reSitve z upostevanjem 147. ¢lena izvedbene

uredbe pa so v drugem stolpcu.

Resitve v drugem stolpcu se nanasajo na dolocilo iz 147. ¢lena, in sicer:

kriterij 1: zadnja prodaja pred uvozom blaga na carinsko obmocje Skupnosti;

kriterij 2: vsaka prodaja, pri kateri se lahko za carinske namene dokaZze, da je bilo blago
prodano za izvoz na carinsko podroc¢je Skupnosti.

Primer 1

Komentar

Podjetje Canimpco iz Pariza je sklenilo
pogodbo o dobavi 1000 srajc s podjetjem
Vimco iz Bruslja po ceni 7,20 EUR za kos,
dobavljeno v Pariz. Podjetje Vimco ima 8000
kosov srajc na zalogi v skladis¢u na Tajvanu.
V skladis¢e mu jih je dostavil proizvajalec po
ceni 4.50 EUR za kos.

Vimco se je dogovoril, da bo blago
dostavljeno iz skladis¢a k uvozniku blaga
podjetju Canimpco.

Prodaja po ceni 4,50 EUR ne ustreza »zadnji
prodaji v prodajni verigi« (kriterij 1) niti se
prodaja ne more dokazati kot prodaja za izvoz
v Skupnost.

Primer 2

Komentar

Podjetje Indexco je kupilo v Indiji lesene
servirne mizice za kavo in jih uskladiscilo v
skladis¢u v Bombaju do narocila kupca.

Potem ko so prodajni agenti podjetja Indexco
raziskali trzisce, so poslali deset vzorcev od
osmih tipov mizic v Bordeaux, z ladjo. Osem
tipov mizic stane Indexco vsaka povprecno
2.000 rupij. Med potovanjem ladje preko
Atlantika je Indexco prodal vseh osemdeset
servirnih mizic podjetju Montabco iz Pariza
za 6.400 EUR, F.O. B. Bombaj. Pred
prihodom blaga v Bordeaux, je podjetje
Montabco prodalo naprej svojim strankam v
Bruselj za 7.200 EUR.

Na osnovi 147. c¢lena izvedbene uredbe
deklarant ne more prijaviti vrednosti 2.000
rupij za kos. To ni »zadnja prodaja v
komercialni verigi«

Ceprav cena 6.400 EUR ni cena zadnje
prodaje, je mogoce dokazati, da je bilo blago
med prevozom za to ceno prodano kupcu v
Skupnosti.

Primer 3

Komentar

a) Podjetje Canexco, ki ima sedez na
Hrvaskem, je kupilo naftne proizvode od
firme Indexco, ki ima sedez v tretji drzavi.
Proizvode je podjetje Canexco uskladis¢ilo v
skladis¢ih na Hrvaskem. Blago ustreza

a) Blago ni bilo odpremljeno h Canexcu
zaradi prodaje za izvoz v EU.

Ceprav blago ustreza tudi standardom na
trziS¢u EU, se ne more Steti za prodajo za
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standardom na trzi$¢u EU in Hrvaske.

Po treh tednih Canexco proda proizvode firmi
Fimco iz Belgije in odpremi blago iz Hrvaske
v Belgijo.

b) Podjetje Canexco, ki je ustanovljeno in
posluje v tretji drzavi, je kupilo naftne
proizvode v tretji drzavi. Ti proizvodi
ustrezajo standardom na trziS¢u Skupnosti.
Nakupi se bodo izvrsili kasneje, ko bo firma
Canexco dobila posebno narocilo od belgijske
firme Fimco.

Zaradi pomanjkanja skladi$¢nih prostorov v
Belgiji se firmi Fimco in Canexco dogovorita,
da se blago tri tedne skladis¢i v skladiscih
Canexco, preden se odpremi v Belgijo. Blago
se kasneje res odpremi v Belgijo.

izvoz v Skupnost. Blago, ki ga je prodalo
podjetje Indexco, je bilo odpremljeno na
Hrvasko.

V danem primeru prva prodaja nafte firme
Indexco firmi Canexco ne ustreza niti kriteriju
1 niti kriteriju 2. (Tako se ne more upostevati
niti kriterij 1 niti kriterij 2, da bi lahko
upostevali prodajo v Skupnost kot prvo
prodajo.) Torej to ni zadnja prodaja za izvoz v
Skupnost niti ena prejSnjih prodaj za izvoz v
Skupnost.

b) Nakup firme Canexco ni zadnja prodaja v
komercialni verigi (kriterij 1), Ceprav je bilo
blago (blago wustreza standardom EU)
kupljeno na podlagi predhodne kupoprodajne
pogodbe o prodaji in odpremi v Skupnost.

Dogovor podjetja Canexco za tritedensko
skladis¢enje blaga v tretji drzavi s strani firme
Fimco ni dovolj, da bi bile izpolnjene zahteve
kriterija 2 (prodaja za izvoz v Skupnost).

Primer 4

Komentar

Kozmeti¢no podjetje Cosmetic Inc. nastopa
na trziS¢u z raznimi kozmeti¢nimi proizvodi
(parfumi, kreme ...), ki jih nabavlja od
razli¢nih proizvajalcev po svetu (cena A).

Podjetje ima sedez v ZDA. V Bruslju ima
najetih ve¢ pisarn, od koder njihovi prodajni
agentje  obiskujejo  veleblagovnice, se
dogovarjajo za koli¢ine, zbirajo narodila in jih
odposiljajo v mati¢no podjetje v Ameriko.
Mati¢no podjetje iz ZDA skrbi za oskrbo
proizvodov in posiljanje faktur ter vodi
knjigovodstvo. Izdelki se evropskemu kupcu
prodajajo po pariteti dobavljeno-ocarinjeno
(cena B). Ceprav imajo prodajni agentje
pravico dogovarjati se za koli€ine in sklepati
prodajne pogodbe, nimajo sploSne pravice
sklepati pogodbe za podjetje Cosmetics Inc.

V skladu s 147. ¢lenom deklarant ne more
prijaviti cene A, ker cena ne predstavlja
»zadnje prodaje v prodajni verigi« (kriterij 1).

Ob upostevanju kriterija 2 se lahko cena A
uveljavi samo, ¢e so izpolnjeni navedeni
pogoji (npr. direktna posiljka od proizvajalca
in blago, oznaceno za Skupnost, ali

specifikacije kazejo, da je namenjeno trzis¢u
Skupnosti).

Primer 5

Komentar

Direktor podjetja Canimpco iz Pariza je med
obiskom na Tajskem naroc¢il 10. 000 metrov
raznega svilenega blaga za skupno vsoto
20.000 EUR, F.O. B. Bangkok. V pogodbi se
je dogovoril, da proizvajalec odposlje 4. aprila

Nizja cena prodaje (20.000 EUR) ni »zadnja
prodaja v verigi prodaj« (kriterij 1), je pa
prodaja za izvoz v Skupnost (kriterij 2).
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vseh 10.000 metrov z ladjo v Francijo. Na
konferenci 8. aprila je sreCal proizvajalca
svilenih bluz iz Bruslja; ta se dogovori za
nakup 10.000 metrov svile, ki je na poti v EU,
za skupno vsoto 39.000 EUR, pripeljano v
Brusel;.

Primer 6

Komentar

Podjetje Canimpco iz Pariza je sklenilo
pogodbo za nakup 100 mesSalnikov hrane s
trgovcem Usco iz Missourija po prodajni ceni
22.50 EUR za kos. Toda Usco ima pogodbo s
proizvajalcem meSalnikov za hrano s
podjetjem Makerco iz Detroita za ceno 20,75
EUR za kos. Makerco mora po pogodbi blago
tudi dostaviti firmi Canimpco v Pariz.

V skladu s 147. ¢lenom niZja prodajna cena ni
sprejemljiva za uvoznika. To ni »zadnja
prodaja v komercialni verigi« (kriterij 1).

Kadar se Zeli pri carinskem vrednotenju
uporabiti niZja prodajna cena, je treba
dokazati, da je bila prodaja po nizji ceni
prodaja za izvoz v Skupnost. Dokaz je lahko
potrdilo o direktni poSiljki od proizvajalca
(kriterij 2). Dokaz je tudi, ¢e je prodajno
blago proizvajalca opremljeno z deklaracijo
ali znamko, iz katere je mo¢ razbrati, da je

Vv v

namenjeno trziS¢u Skupnosti.

Primer 7

Komentar

Multaco je mednarodna veriga hotelov s
hoteli v razlicnih drzavah, vkljuéno s
Francijo. Vsak francoski hotel v druzbi deluje
samostojno. Na zacetku leta poslje vsak hotel
naroCilo za naslednjih dvanajst mesecev
direkciji v New York. Direkcija potem poslje
naroCila razlicnim dobaviteljem po vsej
Ameriki z navodili, ali naj posljejo blago
direktno v hotel ali pa na zbirnik na direkcijo,
od koder ga odpremijo za posamezne hotele v
verigi. Dobavitelji iz ZDA posljejo racun na
direkcijo v New York, ta pa potem poslje
racun posameznim hotelom iz verige.

Ce dobavitelji posljejo blago direktno
hotelom, se upoStevajo ista merila kot v
primeru 6.

Ce je bilo blago poslano najprej na direkcijo
in potem v Francijo, se lahko prodaja za izvoz
(kriterij 2) uposteva le, ¢e to dokazujejo ostali
elementi: blago je opremljeno z oznakami
Skupnosti ali pa oznake in vse ostalo kaze, da
je namenjeno prav za trzis¢e Skupnosti.

Primer 8

Komentar

Firma Cosmetic Inc. proizvaja parfume,
kozmetiko itd., ki jih prodaja distributerjem v
Skupnosti in Ameriki. Da bi ohranila razlicne
principe obeh trzis¢, Cosmetic Inc. zahteva od
distributerjev, da ne preprodajajo blaga zunaj
pooblascenega podrocja. V  posameznih
primerih se dogaja, da belgijska firma kupi
blago od ameriSkega distributerja in ga poslje
na Nizozemsko.

Za prvo prodajo ne pride v postev kriterij 2
(prodaja za izvoz v Skupnost).
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